
LA PROBLÉMATIQUE RECRUTEMENT

A la recherche d’un Directeur des Ventes ayant un 

véritable esprit de leader. Il doit avoir également un bon 

sens de la communication pour motiver et mobiliser les 

commerciaux sur le terrain.

LA SOLUTION CO-EFFICIENCE

• Mise en place d’un système de cooptation

• Réactivité et disponibilité : tant dans la rencontre 

candidats que du suivi client

• Co-construction d’un référentiel de compétences (soft 

et hard skills)

Directeur des ventes

France

Loxam est une société française de 
location matériels de BTP basée en 
France, qui possède des activités 
en Europe, en Afrique du Nord, au 
Moyen Orient & en Amérique du 
Sud.

LES RESULTATS

• 15 Profils évalués

• 6 Profils présentés

• 4 Candidats reçus par le client 

• 1 Candidat recruté
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